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La guía definitiva 
ara comprar el 
ogardetus 

sueños en LUJAMA 
¡Paso a paso! 
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comprador 
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Toma tu 
decisión 

Contáctanos 

Firma contrato 
compraventa 

Escritu ración 
de tu vivienda 

Reserva 
tu vivienda 

Visita 
showroom 

Personaliza 
tu vivienda 

El hogar de tus 
sueños, es una realidad 
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Guía del 
comprador 

Visita nuestro­
show ro 

Identificaremos tus 
necesidades y te 
ayudaremos a 
encontrar la vivienda 
que buscas. 

02/ 



El equipo comercial y técnico de 
LUJAMA te atenderán en nuestros 
showrooms de ventas y, una vez identifi­
cadas tus necesidades, te ayudarán a 
encontrar la vivienda que buscas. 

En la primera visita comercial recibirás 
toda la información, visionarás los planos, 
será una experiencia inmersiva gracias a 
las diferentes soluciones digitales. 

Además, podrás ver y tocar las diferen­
tes opciones en los acabados de suelos, 
muebles de cocinas, baños ... 

Guía del 
comprador 

¡Todo ello integrado 
en un espacio que 
simula una vivienda 
para que puedas 
trasladarte 
sensorialmente a 

nu¡vo hogar!
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1. 

TOUR VIRTUAL t> 

https://lujama.com/
https://lujama.com/visita-virtual-eljuncal/
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Reserva 
tu vivienda 

• 

Una vez tomada la decisión 
de compra de la vivienda, for­
malizaremos la reserva para 
ofrecerte la tranquilidad de 
que, la vivienda que has esco­
gido se retira del proceso de 
comercialización, a la espera 
de firmar el contrato privado 
de compraventa. 
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• 

-
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Servicios 
adicionales 
deLUJAMA 

Servicio de atención al cliente: 

Te proporcionamos información regular sobre el 

progreso de la construcción.

Tendrás acceso al reportaje fotográfico de la 

promoción al terminar la obra. 

Participarás en todos los eventos organizados por 

LUJAMA relacionados con tu vivienda. 

Te mantendremos informado de todas nuestras 

promociones. 
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( Vervideo) 

https://youtu.be/e1anAOxghhI?si=vmuicBHhSt8VNulP
https://lujama.com/
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Nuestra marca 
personal: 
Profesionalidad, 
Experiencia y 
Compromiso. 

https://lujama.com/


Glosario 
1. Licencia de obra. Se otorga por el ayuntamien­

to y es necesaria para que los proyectos de

construcción puedan ejecutarse. Su objetivo es

asegurar que el proyecto cumple con la legisla­

ción vigente ya que se evalúa por los técnicos

municipales de urbanismo. Una vez el proyecto

cuenta con la licencia de obras, la construcción

de las viviendas de obra nueva puede iniciarse.

2. PBC. La Ley de Prevención de Blanqueo de

Capitales y de la Financiación del Terrorismo

contempla una serie de medidas y procedimien­

tos impuestas a los sujetos obligados en sus

relaciones mercantiles (en este caso nosotros

como promotora inmobiliaria y nuestros clientes

como compradores) para evitar la introducción

de dinero generado de manera ilícita dentro del

sistema financiero.

3. Impuestos. A continuación, resumimos los

gastos fiscales que comporta la compra de una

vivienda y en qué fase del proceso se devengan:

I.V.A. Impuesto sobre el Valor Añadido. Al tratarse

de una vivienda de obra nueva el comprador

deberá pagar el IV.A. sobre el valor de escritura­

ción. En el caso de haber realizado personalizacio-
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Algunos de los conceptos 
que debes conocer: 

nes en la vivienda, el importe de estas se añadirá 

al valor final de tu vivienda. Este impuesto se 

abona en todos los pagos a cuenta realizados. El 

mismo tipo de I.V.A se aplica a las plazas de garaje 

(con un máximo de dos unidades) y a los trasteros. 

AJD. Impuesto de Actos Jurídicos Documentados. 

El AJD es un tributo recaudado, en el caso de 

Aragón, por la Administración Tributaria del 

Gobierno de Aragón. El adquirente de la vivienda 

dispone del plazo de un mes contado desde el día 

siguiente al de la fecha de devengo del impuesto 

(día en que se firma ante el notario la escritura de 

compraventa) para presentar la autoliquidación y 

efectuar el pago. 

I.B.I. Impuesto sobre Bienes Inmuebles. El IBI es un 

impuesto de los llamados directos que grava la 

titularidad de los derechos reales sobre cualquier 

bien inmueble localizado en el municipio que recau­

da el tributo. Lo cobran los ayuntamientos y forma 

parte de las tasas municipales. 

4. Leyes que aplican al promotor. Las obligaciones 

del promotor están establecidas por ley, las 

puedes consultar en el Capítulo IV, que aborda 

las responsabilidades y garantías en el ámbito de

la edificación de la Ley 38/1999, de 5 de noviem­

bre, de Ordenación de la Edificación. 

S. Préstamo Promotor y Project Monitoring. Se

trata de un préstamo hipotecario garantizado que

se otorga al promotor y que, en el momento de la 

entrega de la vivienda, permite que el comprador

pueda optar a subrogarse en todo o parte de este. 

Objetivo del Project Monitoring y sus beneficios 

para el comprador. El servicio de Project Monito­

ring surge, tras la crisis inmobiliaria, como un 

mecanismo de control de los aspectos más 

importantes que intervienen en el proceso de la 

promoción inmobiliaria, desde el momento de la 

adquisición del suelo, hasta la entrega final del 

inmueble. Su objetivo es verificar que, las disposi­

ciones de crédito que efectúa el promotor se 

destinan a cubrir los gastos generados en la 

promoción inmobiliaria, asegurando la viabilidad 

del proyecto y el control de la legalización de la 

promoción. 

6. CFO. Certificado Final de Obra es un documen­

to suscrito por la Dirección Facultativa de la obra

(Director de obra y Director de Ejecución) que

acredita que las obras de una nueva edificación




